ANNONS

NORD PROFFS | MARS 2019 | HELA DENNA BILAGA AR EN ANNONS FRAN EDITOR HELSINKI OY | FINLAND | WWW.EDITORLFI | editor

NORD P

_" ) ; SIDAN 6

; 1 YIT | YIT 4r en av Nordens
ledande byggaktorer med erbju-
dande och expertkunskap inom
infrastrukturprojekt.

SIDAN 9

PULLA-PIRTTI | Spannmaél

som mognat under norra Fin-

lands nattfria natter ar en ena-
stdende smaklig och halsosam
ravara for tunnbrod.

SIDAN 11 SIDAN 14 SIDAN 5 SIDAN 2

HANASAARI | Hanaholmens ENONTEKIO | Enontekis &r NORMET | Sikerhets- och HAMARI | Hamari Auditorium
kongress- och kulturcentrum kant for sina stora, karakteris- miljéfragorna star hos Normet Furniture Solutions levererar
har i mer &n 40 ar framjat sam- tiska vildmarksomraden och ar overst pa prioritetslistan i saval auditorielosningar genom att
arbetet mellan Finland och Sve- ocksa ett populért resmal for daglig verksamhet som nya inn-  kombinera planerarens idé och

rige pa alla samhéallsomraden. naturturister. ovationer. kundens behov..




2 NORD PROFFS 2019

HELA DENNA BILAGA AR EN ANNONS FRAN EDITOR HELSINKI OY

ANNONS

Skraddarsydda auditorielosningar fran tanke
anda till atdragningen av den sista skruven

Hamari Auditorium Furniture Solutions levererar auditorielosningar genom att kombinera planerarens idé och kundens
behov till en 16sning som implementeras med nordisk kvalité fran borjan till slut.

Text: Mia Heiskanen

Hamari Auditorium Furniture Solu-
tions levererar auditorieldsningar ge-
nom att kombinera planerarens idé och
kundens behov till en 16sning som im-
plementeras med nordisk kvalité frin
bérjan till slut.

Hamari hidmtar enligt VD Jari
Jaaskeld sin know-how fran finlindsk
tribearbetningsfirdighet och inter-
nationellt uppskattad formgivning.
— Nordisk design, litthet, trd som ma-
terial och anpassningsbarhet dr vara
styrkor. Dessutom ingar miljévinlig-
het i kidrnan av var verksamhet. Det
ar klart att hog kvalité pa formgivning
och material garanterar en lang livs-
lingd och obetydligt underhillsbehov

for moblerna.

Hamari verkar enligt principen be-
stdllning-leverans. — Vi tillverkar inte
produkter pé lager, utan projektspeci-
fikt och efter behov. P sa sitt minime-
rar vi materialsvinnet, transport- och
lagringsbehovet. Vi beaktar i projektets
olika skeden miljoeffekterna och stri-

var efter att minimera produkternas ut-
slipp. I utrymmesanvindningen fram-
hivs i dag sa kallade allaktivitetsrum,
till vilka vi kan leverera en teleskoplidk-
tare. Det innebdr att samma rum kan
fungera exempelvis som forelisnings-
sal pa dagen och for idrott pd kvillen.

Varje leverans ir unik

Sverige dr en bekant marknad for Ha-
mari, dd bolaget under drens lopp har
levererat auditorieinredningar till bl.a.
universiteten i Orebro och Lund, Sve-
riges riksdag och Akademiska Sjukhu-
set. — Varje planerare har givetvis sin
egen vision och varje rum sina egna
proportioner och sirdrag. Vir trumf
dr att vi pa ett smidigt sitt skriddarsyr
produkterna och 16sningarna for varje
objekt med beaktande av planerarens
och kundens behov. Vir leverans inne-
fattar integrerad planering, produkter
och installation dnda fram till atdrag-
ningen av den sista skruven.

IHIAMARI

auditorium furniture solutions

Foto: Mikael Wetterstrand

Vi soker en forsaljare till den svenska marknaden

Hamari séker nu en driven forsaljare som vill visa framfotterna och ytterligare befasta Ha-
maris fotfaste pa den svenska marknaden. Ar du den person vi letar efter? Mer information
jari.jaaskela@hamari.pro.

Later det intressant?

www.hamari.pro/sv

HAMARI Auditorium Furniture Solutions Oy
Runebergsgatan 34 e, FI-06100 Borga Finland

Dags att gora stressen till en kompis
i vardagen med hjalp av Firstheat!

Nir vardagen rullar pa i sitt snabba tempo glommer vi mén,
upp, eller tvingas stanna upp, som vi borjar reflektera. Pa hil

racka. Ska det verkligen vara sa?

Vi vet alla att det finns bidde bra och
dalig stress i livet. Den positivt laddade
stressen hjilper oss att fokusera, men
ocksé att prestera bittre. Den negati-
va stressen leder ofta till oro i kroppen
- och i virsta fall till utmattning. Det
hir dr tva viktiga faktorer som har en
stor inverkan pa vir vardag. Det ir vik-
tigt att komma ihég att stress inte bara
dr en vag kinsla av att vi dr 6verarbe-
tade, oroliga eller utmattade. Stressen
gar att mita - och den gir att atgirda!

Den positivt laddade
stressen hjalper oss att
fokusera, men ocksa
att prestera battre. Den
negativa stressen leder
ofta till oro i kroppen
- och i varsta fall till
utmattning.

Firstbeats Livsstilsanalys gor det moj-
ligt att mita och overvaka din dagliga
stressnivd. Att leva helt utan stress ir
inte realistiskt. Det dr inte heller mil-
sittningen. Men genom att mita och
analysera kan vi goéra stressen hanter-
bar. Nir du kidnner din kropp och hur
den reagerar i vardagen kan du gora de
torindringar som krévs.

I

Firstbeats arbete med stresshantering
och mitning inleddes for snart 20 ar
sedan. D4 upptickte vi att fysiologisk
forskning gick att kombinera med ma-
tematiska modeller. Det var di den
idrottsvetenskapliga forskningen kom
att se betydelsen av hjirtfrekvensva-
riabilitet och hur olika nivier av hjirt-
frekvens gick att ldsa av och mitas. En
hilsorevolution bérjade har!

info +358 50 4641 375 | infol@hamari.pro

Fa ganger vart eget maende. Det ir forst nir vi stannar

san, pa malsittningar, pa hur lingt den egna orken ska
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Finska och svenska foretag
sporrar varandra

De nordiska linderna ar med sina 27
miljoner invinare en av de mest kon-
kurrenskraftiga och férmégna regi-
onerna i virlden. Den sammanlagda
bruttonationalprodukten och kopkraf-
ten gér Norden till en hemmamarknad
som vi inte alltid sjilva inser virdet av.

"Finska och svenska
foretag kompletterar
varandra eftersom
likheterna ar manga
men foretagskulturerna
delvis ar olika.”

Inom niringslivet dr likheterna storst
mellan Sverige och Finland. Bida lin-
derna har foretag som ér globalt ledan-
de inom delvis samma sektorer. Spel-
industrin dr ett firskare exempel pd en
bransch dir Finland och Sverige har
nitt toppen.

Antalet bolag med verksamhet i bida
linderna dkar for varje dr som gér. Fin-

ska och svenska bolag konkurrerar ofta
med varandra. Ofta dr de ocksi sam-
arbetspartners som gemensamt driver
utvecklingen vidare.

Finska och svenska foretag komplet-
terar varandra eftersom likheterna ir
mainga men foretagskulturerna delvis
ar olika. Ju titare utbytet mellan fore-
tagen i bada linderna dr desto storre dr
sannolikheten att nya innovationer och
toretagskonstellationer uppstir. Det
skapar i sin tur forutsittningar for vil-
fard och tillvixt.

Utsikterna f6r Norden dr goda. Lin-
derna hor till féregingarna inom tek-
nologi och har ett utbildnings- och
forskningssystem pa toppnivd. Hur vi
lyckas med att hélla oss kvar i titen
beror endast pa oss sjilva. Vir stors-
ta resurs och konkurrensfordel har vi
mellan véira egna 6ron.

Juho Romakkaniemi, VD

Centralhandelskammaren i Finland
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Top destination for innovation

Strong competences, strive for high quality and ability to innovate
have attracted many international companies to locate, invest and

Vivet ocksa att andningen dr A och O.
Minska pa alkoholintaget och ror pi
dig enligt din egen formaga. Det hir
ar grunden till en fungerande stress-
hantering. Nir du mar bra presterar du
ocksa bittre pa jobbet. Du kan toppa
ditt méende och né dina milsittningar
med hjilp av Firstbeats vilbeprovade
metoder.

Nyckeln till framgéngen ligger i kom-
binationen vetenskaplig forskning och
sunda virderingar . Ambitionen hos
Firstbeat dr att stindigt ldra oss nytt
och hela tiden erbjuda goda forutsitt-
ningar till en bittre vardag f6r vara kun-
der. Vi fungerar som ett stod och delar
med oss av var kunskap nir manniskor
vill nd nya malsittningar i livet.
You have it in you.

centralise their R&D activities in Turku Business Region.

The most dynamic region in Finland fosters its innovation fg‘
capability with strong cooperation across the public, !
private and academic sectors and offers a predictable,
forward-looking and productive environment for SMEs

and international corporations.

Networking with impact
www.turkubusinessregion.com
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Den ledande filtertillverkaren i Norden
ar en flexibel partner

Finlindska M-Filter har varit leverantor av originalutrustning at de ledande tillverkarna i Norden i hela 60 ars tid.
— Vira produktionsmetoder ir skalbara idven for mycket sma behov och partier, konstaterar verkstillande direktor Kai Liesmaa.

M-Filter dr i dag Nordens ledande
tillverkare av OEM-filter. — Virt bo-
lags specialomriden dr luftfilter, filter
for ventilationen i hus och fastigheter,
luft-, frisklufts- och oljefilter for tunga
materiel sisom maskiner och anord-
ningar. Vart bolag har fabriker i Fin-
land och Litauen, i vilka vi sysselsitter
ca 115 arbetstagare. Vi verkar dven i
Tyskland, dir vi betjanar kunder frin
Mellaneuropa, konstaterar Liesmaa.

M-Filter har specialiserat sig pa
OEM-filter for utrustningstillverka-
re. — Oavsett om det dr friga om ett

foretag i maskin-, bil- eller arbetsma-
skindustrin, tillverkar vi filter enligt
kundens krav pa ett flexibelt och kost-
nadseftektivt sitt, allt frin kundspeci-
fika specialprodukter till massproduk-

tion.

En flexibel produktionsprocess
mojliggor kundanpassning.

Vi tillverkar vanligtvis produkter
som foljer kundens krav och ir speci-
fikt markta med kundens varumirke
fran serier pa nagra tiotal stycken till
hundratusentals om 4ret. Vi vill vara

en langvarig partner till kunden, s vi
utfor ocksa produktutveckling.

Text: Mia Heiskanen

LW FiLw Er

Intresserad?
m-filter.fi/sv
Export, Mia Aarnio
+ 358 400 523 842
mia.aarnio@m-filter.fi
eller
CEO, Kai Liesmaa
+ 358 40 501 7614
kai.liesmaa@m-filter.fi

Proffs pa rorbockning

Joros siktar pa den nordiska marknaden

Finlindska Joros Oy har know-how
och moment for att bocka till och med
ett metallrér pd mer dn 200 millime-
ter. Bolaget som tidigare var kint for
sina brygg- och smabétsprodukter har
utvidgat sin verksamhet till processin-
dustrin och satsar nu pa allvar pa den
nordiska marknaden.

Tack vare en ny maskin kan bolaget
erbjuda metallrérsbockning av upp till
225 millimeter breda r6r.

— Med kallbockning av stora ror
sparar vi industrins svetsningsbehov
och den tid som étgar till den. Nar ett
r6r alltigenom dr av samma material,
minskar ocksi risken for lickor till ett
minimum. Dessutom utfor vi elek-
trolytpolering av rostfria stdlproduk-
ter, berittar Joros styrelseordférande
Markus Silfverberg.

Den tunga industrin i sikte

Export till de 6vriga nordiska linderna
dr ett naturligt drag fér den svensk-
sprikige Silfverberg ocksé for att kva-
litetskraven ar likadana i de nordiska
linderna. Skillnaden ir bara att mark-
naden ar storre.

— I Sverige finns det mycket tung
industri och dirigenom ett intressant
klientel. Svenskarna ir ocksi vana vid
internationell handel och kan erbjuda
sina produkter virlden runt, vilket gag-
nar oss underleverantorer.

Text: Eila Lokka

Foretagets namn: Joros Oy
Omsattning: 8 MD
Kontaktuppgifter: www.joros.fi/se
+35840 9004265

“

Joros 70 jarnharda proffs drar forsorg om produkternas kvalité, effektiviteten i verksamheten och

forsorjningstryggheten. Rérbockningsmaskinen pa bilden har bockningskapaciteten DN200 med

en 13 millimeter tjock rorvagg.

Lopande tillvaxt for dataoverforing inom tele-
kommunikation okar efterfragan av fiberoptiska kablar

Tradlos telekommunikation ér i ropet
idag. Forvisso blir tradloshet allt van-
ligare, men det minskar inte pa nagot
satt behovet av kablar — tvirtom. Det-
ta ger Finland-baserade Nestor Cables
Oy — som tillverkar fiberoptiska kablar
for telekommunikation — fantastiska
mojligheter att utveckla och expandera
sin verksambhet.

Nestor Cables VD Jarmo Rajala
paminner oss om att dagens 4G- och
framtidens 5G-datadverforing i hog
grad forlitar sig pa fiberoptiska ka-
blar. De enorma datavolymerna som
overfors via dessa nitverk kriver att
fiberoptiska kablar anvinds. Datavo-
lymerna skickas via fiberoptiska kablar
till basstationer, och endast darifrin
skickas de vidare tridlost.

Enligt Rajala giller samma sak for
hemnitverksanslutningar. ~ ”Snabba
nitverksanslutningar levereras i allt
stérre utstrickning till minniskors
hem via fiberoptiska kablar. I hemmen
sinds data vanligen trddlost via ett
WiFi-nitverk”, siger han.

Idag kommer den storre delen av Ne-
stor Cables omsittning fran fiberoptis-
ka kablar, och resten fran kopparkablar

och olika fiberoptiska tillbehor. Fore-
tagets kunder dr frimst telekommuni-
kationsoperatérer och grossistforetag,
men dven entreprenadféretag inom
elektronik och telekommunikation,
regionala nitverk, industribranschen,
vindkraftforetag, tigbolag och militdra
styrkor.

Nestor Cables kunder finns
over hela varlden: foretaget
har levererat kablar till
over 50 lander.

Nestor Cables kunder finns 6ver hela
virlden: foretaget har levererat kablar
till éver 50 linder. Dock ligger de fles-
ta viktiga mallinderna nira Finland:
Skandinavien, Baltikum, Tyskland
och Ryssland. ”Vi behover helt klart
vinda blicken utomlands for att skapa
tillvixt, eftersom vir marknadsandel
i Finland redan ir relativt stor. Den
svenska marknaden erbjuder fortfaran-
de lovande mojligheter, dven om det i
Sverige har gjorts avsevirda investe-
ringar inom fiberoptiknitverk under de
senaste aren. Vi kommer att gora vért
yttersta f6r att bli en av huvudaktérer-
na pi den svenska marknaden. Men for

att lyckas med det behéver vi bra svens-
ka samarbetspartners si att vi enklare
kan hitta de lokala kunderna”, siger
Jarmo Rajala.

Flexibilitet och snabba leveran-
ser ir Nestors konkurrensférdel

Det finns manga tillverkare av fiber-
optiska kablar virlden 6ver. Bland
dem finns bade internationella jittar
och mindre féretag som arbetar lo-
kalt. Enligt VD:n Rajala dr Nestor
Cables konkurrensfordelar — forutom
hog kvalitet — flexibilitet, snabba och
tillforlitliga  leveranser, mojligheten
att skriddarsy sina produkter och, na-

Nestor Cables fabrik i Uledborg i Finland.

turligtvis, kompetenta medarbetare.

Rajala noterar att Nestor Cables mil-
grupp inte vanligtvis dr de stdrsta in-
ternationella kunderna. Det finns mas-
sor av nigot mindre kunder i virlden
som uppskattar det Uledborg-baserade
toretagets flexibilitet och goda kund-
service. Storre kabeltillverkare anpas-
sar sig inte efter mindre kunders behov
pd samma satt.

Nestor Cables omsittning nadde
2018 en ny rekordniva, 36 miljoner
euro. Foretaget har fabriker i finska
Uledborg och i Keila i Estland. Nestor
Cables har omkring 120 anstéllda.

nestor

cables

Adress: Mittarikuja 5, FI-
90620 Uledborg

Telefon: +358 20 791 2770
e-post: infoldnestorcables.fi
Webbsidor: www.nestorca-
bles.com

Kontaktperson: Jarmo Ra-
“ jala, VD, +358 400 847 837
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Normet - en innovativ partner i sakert
underjordsbyggande

Bolagets passion har i mer dn 50 ar varit att kontinuerligt utveckla byggnads- och gruvprocesser under ﬂ'(;rden. — Vi vill

erbjuda kunderna tekniska helhetslosningar, som skapar kostnadsbesparingar med hjilp av snabbare, si

vinligare processer, konstaterar Patrik Jakas.

Text: Mia Heiskanen

Normet Group har bokstavligen djup-
giende expertis i underjordsbyggan-
de, for bolaget har redan i mer dn ett
halvsekel fokuserat pa sitt kirnkompe-
tensomrade. — Vart tjinste- och pro-
duktutbud dr fordelat pd tre omraden:
utrustning for underjordsbyggande,
byggnadskemikalier och bergforstirk-
ningsteknologier, preciserar Jakas, som
dr chef for bolagets nordiska affdrs-
verksamhet.

Sikerhets- och miljéfragorna
star hos Normet dverst
pa prioritetslistan i saval
daglig verksamhet som nya
innovationer.

Megatrender okar behovet av
underjordsbyggande

Underjordsbyggande dr en egen ve-
tenskapsgren, av vilken det i ljuset av
globala megatrender finns ett vixan-
de behov. — Befolkningstillvixten och
urbaniseringen okar ofrainkomligen
underjordsbyggandet. Konsumtionen
okar i och med befolkningstillvixten,
varfor man i allt hogre grad maste leta

efter ridmnen under jord. Urbanise-
ringen accelererar och i och med den
behévs det infrastruktur, parkerings-
platser, vig- och jdrnvigsnit under
jord.

Hogsta prioritet sikert och mil-
jovinligt underjordsbyggande

Sikerhets- och miljéfragorna stir hos

Normet — din lokala partner
i Sverige

Forutom sitt omfattande produkt- och
tjanstesortiment dr Normet en partner
at kunden i alla skeden av sprutbetong-
processen pa den svenska marknaden.

— Vir lokala personal ir redo att be-
tjdna i nérhet till vira kunder. Vi har
dven i Sverige en kemikaliefabrik, dir

Normet 6verst pa prioritetslistan i sivil
daglig verksamhet som nya innovatio-
ner. — Vi producerar alltid tjinster och
utvecklar 16sningar med ménniskornas
och miljéns vilbefinnande i sikte. Vi
vill vara en foregingare i branschen,
som gor nya innovationer med ovan-
stdende i dtanke.

Ett bra exempel pa innovation dr
Normet SmartSpray — en automati-
serad betongsprutningslosning, med
hjilp av vilken man enligt Jakas ansen-
ligt kan effektivisera arbetsprocessen
i sprutbetongmetoden, férbittra kva-
litén pa arbetet, optimera rddmnesan-
vindningen och avsevirt minska ma-
terialsvinnet. — P4 s sitt sparar man
inte bara pi kostnaderna, utan dven pa
miljon.

are och miljo-

vi tillverkar fdstmaterial bl.a. for spr-
utbetong for att tillmotesgd det lokala
behovet.

normet

Later det intressant?
www.normet.com

Raumaster har lokal nirvaro pa den svenska marknaden

Raumaster ir en globalt ledande aktor i materialhantering och har en stark nirvaro pa den svenska marknaden. Service-
och kundbetjiningscentret i Visteras betjinar de lokala kunderna och servar ocksa andra leverantorers materialhante-

€°* Raum

ringssystem.

Text: Mia Heiskanen

Raumaster Oy som grundades 1984 ir
en vilkind global leverantér av mate-
rialhanteringssystem och -utrustning.
Bolaget har rankats som den ledande ak-
toren i branschen o6ver hela virlden och
sysselsitter i dagsldget nistan 300 pro-
fessionella yrkesutovare. — Sverige dr en
mycket viktig marknad f6r Raumaster,
da bolagets export forst var inriktad mot
Sverige 1985. Sedan dess har vi bedrivit
framgingsrik affirsverksamhet i Sverige
och i jimn takt levererat projekt i olika
storlek till kraftverk och cellulosafabri-
ker fran soder till norr, konstaterar VD

John Bergman.

Kundorientering har alltid varit kir-
nan i Raumasters verksamhet. — Vi efter-
stravar inte tillvixt for tillvixtens skull,
utan vi vill betjina alla vira kunder si
vil som mojligt. Jag tycker att detta tar
sig uttryck i att vi i Sverige har mycket
lingvariga kundférhallanden och part-
nerskap, nigra har till och med pagatt
anda sedan 80-talet.

Snabb betjining frin centret
i Visteras

Den lokala nirvaron understryks av Rau-
masters service- och kundbetjiningscen-
ter 1 Visterds, som betjinar den svenska
industrin och de svenska kunderna. —
Centrets verksamhet har fatt ett kraftigt
uppsving under de senaste aren. For oss

ar det hir en mycket viktig, lokal posi-
tion, varifran vi kan betjina vira kunder
med kort svarstid.

Centret sysselsitter ett tjugotal med-
arbetare; frin forsiljare till monterings-
kontrollanter och montorer. P4 samma
adress hittar man ocksi en liten verk-
stad, dir Raumasters proffs servar och
reparerar utrustning. — P4 centret kan
man, férutom Raumasters egna leveran-
ser, ocksd serva materialhanteringssys-
tem som levererats av andra, poingterar
Bergman.

Starkt fokus pa fornybara energi-
killor och hantering av biomassa

Raumaster levererar materialhanterings-
anldggningar till kraftverk, cellulosafa-
briker och gruvindustrin, men bolaget
har ocksi starkt fokus pé férnybar energi
och hantering av biomassa. — Det inne-
bir att allt tri- och biobaserat brinsle
som kan matas in i kraftpannor hoér till
vart kirnomréde.

Bergman berittar om ett firskt pro-
jekt i Sverige. — Sédra Cell investerade
i en utbyggnad av Viré bruk, varigenom
brukets drliga produktionskapacitet 6ka-
de frin 425 000 ton till 700 000 ton.
Raumaster hjilpte Sédra Cell att uppni
milet genom att leverera ett helt nytt
flishanteringssystem till bruket som dir
storre dn det tidigare.

' otpgraf§ Hans Ekestang

a St e r www.raumaster.fi/fen/home



6 NORD PROFFS 2019

HELA DENNA BILAGA AR EN ANNONS FRAN EDITOR HELSINKI OY

ANNONS

H.arg;al-undsme‘thosta-t_ion i Finland. Den nya

16jLi minimera olagenheterna
| "‘Fﬁ&dra andamal, saso

Ay R

byggts helt under jord som
or och att anvanda

YIT bygger framtidens tunnelbanor i Norden

YIT ir en av Nordens ledande byggaktorer med erbjudande och expertkunskap inom infrastrukturprojekt. For den nya finska Vist-
metron har YIT:s breda kunskaper tagits tillvara i utbygganden av tunnelbanelinjen som stricker sig mellan storstiderna Helsing-
fors och Esbo. En kompetens som enkelt kan overféras till andra linder, sisom Sverige, dir man snart borjar bygga ut Stockholms

tunnelbanesystem.

Det blev betydligt enklare att ta sig
mellan 6st och vist i huvudstadsregio-
nen nir tunnelbanan boérjade ga frin
Helsingfors till Esbo i november 2017.
I den forsta delen av stidernas gemen-
samma projekt Vistmetron, samman-
lagt atta nya stationer och 14 kilometer
nya tunnelbanelinjer.

Byggandet inleddes ar 2009. I den
forsta fasen konkurrerade man om en-
treprenaderna utifrin konkurrenskraf-
tiga priser. YIT ansvarade for sam-
manlagt 16 huvudentreprenader med
fokus pa stations- och tunnelbyggande.

YIT ansvarade for byggandet av
Aalto-universitetets station, vilket var
den forsta stationen att firdigstéllas.
Enligt YIT:s divisionschef Anne Pii-
parinen var det YIT:s gedigna erfa-
renhet av berg- och tunnelarbete, samt
goda kunskaper inom projektstyrning
som la grunden till ett lyckat projekt.

”Som entreprendr strivar vi efter att
hjilpa kunden att driva det aktuella
delprojektet framat, samt att tillsam-
mans med G6vriga entreprenérer bidra
till att hela projektet levereras med
hogsta kvalitet”, siger Anne Piipari-
nen.

Ritt kompetens med relevant er-
farenhet ir nyckeln till lyckade
projekt

I den forsta fasen av Vistmetron val-
des entreprenérerna i huvudsak utifrin
pris. Nir byggandet forsenades ville
man utveckla entreprenadformen infér
den andra fasen.

I utférandet av den andra fasen val-
de man en samverkansentreprenad, dir
fokus lag pa projektledarnas yrkeskom-
petens och samarbetet mellan bestil-
lare och entreprenér. Vid upphandling
har man betonat kvalitetskriterierna
och nyckelpersonernas kompetens.

"Nyckelpersonernas referenser spelade
en viktig roll vid val av entreprenor.
Vistmetron dr ett bra exempel pa att
YIT har ritt expertis for att hantera
komplexa projekt med manga sam-
arbetspartners”, siger Tero Palmu,
byggchef for Vistmetron.

Vidare betonar Palmu, for att skapa
bittre forutsittningar for ett effekti-
vare samarbete mellan bestillare och
entreprendr, valde man att under den
andra delen av Vistmetron att arbeta 1
samma fysiska lokaler.

Palmu har lang erfarenhet av att som
bestillare samarbeta med YIT. Pro-
jektledningen, som dr YIT:s styrka och
konkurrensfordel, har sirskilt betonats
i den andra delen av Vistmetron.

”Nir man samarbetar med YIT miir-
ker man att det dr friga om en stor
aktor i framkant inom byggbranschen
och att de har omfattande resurser,
speciellt efter att de fusionerades med
Lemminkiinen”, siger Palmu.

"Eftersom YIT dr ett stort foretag

YIT ansvarade for tunneldriften och stationerna i Grasviken, Bjorkholmen, Kageludden, Idrotts-
parken, samt Angskulla och byggde stationerna vid Aalto-universitetet samt i Hagalund, Angs-
kulla och Mattby.

YIT deltar aktivt i byggandet av Vastmetron

Den forsta delen av Vastmetron avslutades
i november 2017 och tunnelbanetrafiken
bérjade ga fran Grasviken i Helsingfors till
Mattby i Esbo. Den nya strickan har atta nya
stationer och 14 kilometer nya tunnelbane-
linjer.

I den forsta delen av tunnelbaneprojektet var
YIT den storsta entreprendren. YIT ansvara-
de for tunneldriften och stationerna i Grasvi-
ken, Bjorkholmen, Kageludden, Idrottspar-
ken samt Angskulla och byggde stationerna
vid Aalto-universitetet samt i Hagalund,

Angskulla och Mattby.

Den andra fasen av Vastmetron inleddes ar
2014 och omfattar fem nya tunnelbanesta-
tioner och sju kilometer nya tunnelbane-
linjer. Under 2018 utforde YIT entreprena-
den tunneldrivning och bergfdorstarkning
av tunnelbanestationerna och kompletta
tunnlar med installation i Finno.

Las mer om YIT:s roll i projektet Vast-
metron har: www.yitgroup.com/en/media?-
term=léansimetro

L&s mer om Vastmetron pa foljande lank:
www.lansimetro.fi/sv

har de stor expertis inom alla delar
tor ett komplext projekt, sisom Vist-
metron, och kan genomféra flera en-
treprenader samtidigt.”

Den nya metrostrickan har byggts helt
under jord. Losningen har gjort det
mojligt att minimera oldgenheterna for
trafiken och minniskor och att anvin-
da omradena ovan jord f6r andra dnda-
mal, sisom utveckling och foértitning
av staden.

Erfarenheten frin Vistmetron
har gett oss riitt forutsittningar
for att bidra till utbyggnaden av
Stockholms tunnelbana

Att fi vara med om att bygga den nya
tunnelbanestrickan har gett YIT ett
stort kompetenskapital, som dven kan
nyttjas vid liknande projekt pi andra
platser. Stockholm Lins Landsting har
inlett upphandlingen fér utbyggnatio-
nen av tunnelbanan dir fyra linjer ska
torlingas och sammanlagt 11 nya sta-
tioner ska byggas. Projektet ska inledas
ar 2019.

YIT Sveriges VD Lars Stendius
ser positivt pd YIT:s mojligheter att
bidra till Stockholm Lins Landstings
utbyggnation av tunnelbanan, di det
skulle svara vil mot Stockholms behov.

"YIT ir ett av fi nordiska byggbolag
som nyligen har firdigstillt liknande
och lyckade projekt i nira samarbete
med bestillaren. Tack vare att vi ir
en internationell aktor kan var interna
samarbetsmodell garantera att bestil-
laren far tillging till ritt resurser och
kompetens”, siger Stendius.

YI'F
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Skraddarsydda permanenta magneter

smidigt och kostnadseffektivt

Neorem Magnets tillverkar hogkvalitativa permanenta NdFeB-magneter for ett skriddarsytt och kundanpassat

slutresultat.

Text: Mia Heiskanen

Neorem Magnets Oy har i decennier
tillverkat sintrade permanenta Nd-
FeB-magneter och magnetsamman-
sattningar. Fabriken och huvudkonto-
ret ligger i finska Ulvsby. Bolaget dr en
del av tyska Vacuumschmelze GmbH
& Co. KG.

Alltid produkter enligt kundens
behov

Neorem Magnets har specialiserat
sig pa att tillverka permanenta Nd-
FeB-magneter for stora elmotorer,
generatorer samt i synnerhet tillimp-
ningar for energi frin foérnybara ener-
gikillor. — Lang erfarenhet av tillverk-
ning av stora magneter, utmanande
former och sammansittningar dr vér
styrka, konstaterar verkstillande direk-
tor Jouko Tiittanen.

— Vi tillverkar inte magneter for
massproduktion, dvs. standardstorle-
kar, -former eller -modeller, utan all-
tid enligt kundens specifikationer. Pa
sd sitt far kunden av oss just det, som
hen verkligen behdver, betonar forsilj-
ningschef Vesa Kankare.

Kundorientering verksamhetens
kirna

Bolagets verksamhet utgir i hog grad
fran ett kundorienterat arbetssatt. — Vi
vill ge vara kunder bista mojliga ser-
vice anda frin det forsta idéstadiet till
slutproduktleveranserna. Vi levererar
ett fullstindigt paket, oberoende av om
det behovs teknisk planering eller mag-
netisk kompetens, berittar Tiittanen.

Enligt Tiittanen kommer bolagets
bdsta sidor i synnerhet fram nir bola-
gets experter si tidigt som mojligt far
ta del av kundens ritbord. - D4 har vi
dnnu bittre forutsittningar att hjilpa
kunden vid utvecklingen av tillimp-
ningar och produkter.

- Vi har, i egenskap av en smidig aktér
med en platt organisation, dven i 6vrigt
fatt god respons fran vira kunder for
enkelt samarbete och snabba svarstider,

tilligger Kankare.

Magnetens firg ir gron

Neorem Magnets dr dven en ansvars-
tull aktor. - Ekologiska hinsyn dr for
oss ett viktigt kirnkoncept, nigot som
pa flera olika sitt tydligt mirks i vir
verksamhet. Var fabrik i Ulvsby drivs
helt och hallet helt av vindenergi. Vi

deltar dessutom aktivt i utvecklingen

av metoder for dtervinning av perma-
nenta magneter. Vi strivar efter att
utnyttja produkter som returneras frin
marknaden vid magnettillverkning.
Jag tror att det faktum att vir verksam-
het genomsyras av ansvarsfullhet och
transparensiven dr viktiga mervirden
for vara kunders affarsverksamhet, si-
ger Kankare.

Licens for globala leveranser

Kankare paminner till slut om licen-
sernas betydelse for foretag med ett
globalt verksamhetsomride. ~Neorem

Magnets har tillverkningslicens och
ritt att leverera produkter globalt — till
och med f6r den japanska marknaden,
som ir en erkidnt utmanande marknad i
licenssammanhang.

@ neorem magnets

Blev du intresserad?
www.neorem.fi

Kontakta var kundservice tfn +358 2 5227 1,
infoldneorem.fi

Geneset Powerplants erbjuder olika slags generatorlosningar
fran sma oppna generatorer till skraddarsydda
containerlosningar

Geneset Powel;f)lants Oy har levererat energilosningar si nistan 30 ér. I bolagets verksamhet ingar reservkraft, som

produceras me
pa forgasad biomassa.

Text: Mia Heiskanen

— Vi tillverkar, importerar och sil-

jer generatorer inom effektomridet

5-3 000 kVA. Vi installerar, utfor
provdrift och utbildar efter behov —
dven vid nyckelfdrdiga produkter, be-
rattar Genesets verkstillande direktor,
Harri Uusi-Rajasalo.

Bolagets reservkraftskunder utgors
huvudsakligen av sjukhus, processin-
dustri, kraftverk, teleoperatérer och
banker. — Vi levererar 6vergripande
reservkraftslosningar i storleksklassen
5-3 000 kVA och for dessa anvinder

vi oftast Volvo Pentas motorer. En die-

selgenerator kan installeras i ett rum
i en byggnad eller i en container som
placeras utanfoér byggnaden, forklarar
Kari Kulju, som ansvarar f6r bolagets
export.

Till Genesets produktutbud hor
ocksd hydrauldriven tilliggsutrust-
ning, sisom generatorer, svetsmaski-
ner, hogtryckspumpar och kompres-
sorer. — Tilliggsutrustningen gor t.ex.
en servicebil eller arbetsmaskin i dessa
avseenden autonom. Det behovs bara
ett hydraulsystem for att koppla utrust-
ningen, tilligger Kulju.

Losningar for energiproduktion
fran férnybara energikillor

Geneset utvecklar och levererar ocksa
fornybara energikillor, dvs. energipro-
duktlésningar som baseras pi forgasad
biomassa, med vilka det dr mojligt att
lokalt producera virme och elektricitet
i bl.a. mindre titorter och i glesbygds
foretag samt pa lantgardar. En basen-
het producerar ca 150 kW elektricitet
och 250 kW virme. Enligt Uusi-Raja-
salo dr systemet ldtt att styra och det
gar att ansluta sol- och vindenergi.

dieselgeneratorer, tilliggsutrustning, som drivs med hydraulik samt lokal energiproduktion baserad

POWERPLANTS

Vi saljer elmotorer samt servar och
reparerar alla elmotorer.

Blev du intresserad?
kari.kuljuldgeneset.com

www.geneset.com
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Kombinerad varme och kyla ger

miljovanligare energi

Med hégt kund- och teknologifokus jobbar Oilon for att skapa effektiva och miljovinliga energilosningar for industri,

energi- och fastighetsbolag.

Det finldndska foretaget Oilon grun-
dades 1961 och dr globalt verksam i
dag. I huvudsak gor Oilon brinnare f6r
olika branslen och si kallade ChillHeat
virmepumpar. Kunderna bestir av in-
dustri, energi- och fastighetsbolag.

— For att kunna hjilpa och stéda slut-
kunderna med effektiv driftsittning,
service och underhill behovs en lokal
ndrvaro. Dirfér har vi valt att jobba
genom lokala aterforsiljare och vart
nitverk vixer kontinuerligt, berittar
Samuel Ostman som ir forsilinings-
chef for den svenska marknaden.

CHC-konceptet, som stir f6r com-
bined heating and cooling, har varit
speciellt framgangsrikt i de nordiska
linderna.

— Man fir nytta av virmepumpens
bada sidor. Den kalla sidan fér att pro-
ducera kyla och den varma for att pro-
ducera virme, forklarar Ostman.

Pi grund av ett storre miljofokus och
medvetenhet bland allminheten har
virmepumpar blivit allt populérare.

— Det finns en strivan att mins-
ka anvindningen av fossila brinslen.
Virmepumpen drivs av el som till 100
procent kan komma fran f6rnybara en-
ergikillor.

Kylning pa traditionellt vis

* Den lagvardiga varmeenergin dumpas
bort till ingen nytta.
e Forvéntad COP3,5-5

Konceptet for kombinerad <)
kyla och varme (CHC) E>
- reducerar CO,-utsldppen

o Varme frén kylprocess
atervinns till fjarrvarme
med hjalp av en varmepump
®  COP ombinerad 4 -7
e Skala:
- Frén kyleffekter p& 30 kw
(tex. ett vaningshus) upp till flera MW
(stora byggnader s&som shopping center,
sjukhus eller industrianlaggningar)

Spillvarme
1ill omgivningen

Kyleffekt 400kW + Elférbrukning 100 kW = Varme till spillo 500 kW

E Chiller | 4

35°C

Elforbrukning

7-12°C kylvatten for komfortkyla, eller
tex. 0-40°C viitska ill en industriprocess

Kyleffekt 400kW + Elférbrukning 200 kW = Fjarrvarme 600 kW

Elférbrukning

0-100 °C

7
Hamledn%
- —
Retur
40-60°C

L e -
= 3 =
Oilon ChillHeat industrivarmepump

7-12°C kylvatten for komfortkyla, Fjarrvarmendt

eller tex. 0-40°C vatska till en industriprocess

Varmepumpsteknologin anvands ofta for att atervinna “redan forbrukad energi” och ger darmed
storre ekonomisk vinning berattar Samuel Ostman fran Oilon.

Virmeoverskottet tervinns

Virmepumpar baseras pi beprévad och
problemfri teknologi som kriver mini-
malt med underhill.

-Oilon ChillHeat virmepumparna
ir byggda for att anvindas i vildigt
varierande driftforhillanden, och kan
vid behov leverera upp till 120°C varmt
vatten. De kan med fordel anvindas
bade till CHC-anlidggningar och till
att atervinna spillvirme fran olika in-
dustriella processer. CHC och virme-
pumpar kommer i framtiden att fi en

storre roll i samhillens kyl- och virme-
produktion, siger Ostman.

Enligt honom 6ppnar det hir upp for
helt nya affirsmojligheter for energibo-
lagen att silja fjarrkyla i och med att de
inte lingre behéver griva upp gator for
att kunna silja kyla till en kund. Flera
energibolag, sisom E.On, Helen, For-
tum och Kraftringen, har tidigt sett
fordelarna med CHC-konceptet och
har redan ett flertal maskiner installe-
rade.

CHC kriver inte nagra synliga vits-

kekylare pa taket och ger hogsta ener-
gieftektivitet i och med att kylan kan
produceras vid exakt den temperatur
som kunden behover.

— Det dr extra milj6vinligt ifall ky-
lenergin, alltsa virmedverskottet, kan
atervinnas och forflyttas dit det behovs
genom fjrrvirmenitet.

Det hir minskar behovet av att el-
da primirbrinsle och innebir sialedes
mindre CO,-utslipp och miljobelast-
ning. Utéver miljofragor beaktar man
alltid kunden pa Oilon.

— Vi arbetar med hogt kund- och
teknologifokus och véira produkter ér
av hogsta kvalitet.

Text: Michaela von Kiigelgen

oi1lon

Foretag: Oilon

Affarsomrade: Energi- och miljéteknik
Omsattning: 70 miljoner euro
Anstallda: 360

Huvudmarknad: Global marknad med fa-
briker i Finland, Ryssland, Kina och USA

Webbsida: oilon.com

Renllghetsorlenterad leverantor av hydraulikikomponenter
siktar pa den europelska marknaden

Finlands storsta leverantér av hydrau-
likblock och -komponenter ST-Ko-
neistus Oy, har tvd ar av kraftig till-
vixt bakom sig. Aven om efterfragan
pa hydraulikkomponenter rent allmint
sett har legat pd en hog niva, dr detta
inte hela sanningen bakom ST-Ko-
neistus framgingar under de senaste
dren — servicen for vidare bearbetning
har ocksé utvecklats systematiskt. Med
detta avses montering och provning
som utférs med hydraulikblocken. F6-
retaget har redan i dratal tillhandahal-
lit de ifragavarande tjinsterna, men har
under de tvi senaste dren, vid sidan av
blocktillverkningen, bérjat marknads-
fora dem aktivt. Sammanslagningen
av monterings- och provningsverk-
samheten till en tjinst har krivt inves-
teringar.

— I fjol avsatte vi 4 miljoner euro for
att utveckla var verksamhet. Vi byggde
ut vara produktionslokaler, inf6rskaf-
fade sex nya verktygsmaskiner samt ett
nytt PalleTech FMS-system, berittar
ST-Koneistus verkstillande direktor,
Jarkko Selin.

I samband med utbyggnaden gjorde
toretaget vildiga framsteg dven med
tanke pd monterings- och provnings-
tjdnsterna.

— Vi byggde en helt ny monterings-
och provningslokal, vars renhetsniva
har dgnats sirskild uppmairksamhet.
Inomhusluften filtreras och rummet

ST-Koneistus siktar pa utlandet i sin verksamhet, berettar ST-Koneistus verkstallande direktor,
Jarkko Selin.

torses med overtryck si ndr dorrarna
oppnas, skjuter trycket ut inomhusluf-
ten genom dérréppningen. Ingéngarna
till monteringshallen ir isolerade med
dubbeldérrar, och man héller bara 6p-

pen en i sinder.

Foregiangare i en krivande
bransch

Betydelsen av komponenters renlig-
hetsgrad har enligt Selin vuxit i bran-
schen under de senaste dren. ST-Ko-
neistus alla produkter rengérs med en
TEM-gradningsmaskin. ~ Maskinen
rengor alla inner- och ytterytor med en

enda behandling.

— Vira kunder har egentligen inte
krivt battre renlighet av oss, utan i det
hir avseendet har vi velat agera pi ett
torebildligt sitt. Rena produkter och
kompromisslos kvalitet dr konkurrens-
fordelar i den har branschen.

Foretaget har specialiserat sig pé pla-
nering, tillverkning och montering av
hydraulikkomponenter. ~ Maskinpar-
ken dr ytterst modern. I de nya loka-
lerna finns exempelvis tvd nya Mazak
HCN-6800 horisontala fleroperations-

maskiner.

— I var verksamhet fokuserar vi pé s
mycket mer dn bara sjilva maskinerna.

Aven om en standardmaskinverkstad
skulle ha exakt samma maskinpark
som vi, skulle den med sikerhet inte
klara av att genomféra var produk-
tionsprocess med dmnen for ventilfar-

diga hydraulikblock.

Under de nirmaste dren vill féretaget
stirka sin position i Europa. Exporten
har de facto vuxit stadigt 4r f6r ar och
kundkretsen i utomlands vixer hela ti-
den.

— I nuldget utgérs ca 30 procent av
var forsiljning direkt export till utlin-
der. Andelen ir ansenligt hogre, om
man dven riknar med de produkten-
heter som via stora finlandska maskin-
och utrustningstillverkare hamnar i
utlandet. Idag riktar vi bland annat in
var export pa Sverige, Danmark, Tysk-
land, Polen samt Irland, sammanfattar

Selin.
Text: Kati Keturi

&D ST-Koneistus Oy

ST-Koneistus Oy

Specialkompetens: planering, tillverkning
och montering av hydraulikblock och -kom-
ponenter

Branschens modernaste maskinpark Stan-
darder: I1SO 9001 och 1SO 14 001 (2015-ver-
sionerna)

Grundat 1970
Omsattning ca 10 milj. euro (2018)
www.st-koneistus.fi
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Helhetsansvar for ASIC projekten

Micro Analog Systems ir ett fabless-halvledarbolag i privat dgo. Det planerar och levererar
analoga och blandsignal-integrerade kretsar med hog prestanda.

— Under nistan 30 drs verksamhet har
vi fitt minga immateriella rittigheter.
Vi har bla. anvindning f6r dem vid
utvecklingen av kundspecifika kretsar,
(ASIC) i synnerhet for tillimpningar
med lig driftspinning, men dven for
andra analoga tillimpningar. Nir det
giller ASSP-kretsar erbjuder vi ett
flertal piezo-driverkretsar, med hjilp
av vilka man astadkommer ett kraftigt
ljud trots lag driftspainning. Sa ir ofta
fallet med batteridrivna enheter sisom
sportur, olika slags tracker-produkter
och birbar elektronik 6verhuvudtaget,
berdttar Micro Analog Systems verk-
stillande direktor Juha Majakulma.

Branschen genomgir just nu f6rind-
ringar. Mikrokretsleverantérerna stri-
var efter att 3 ett allt starkare fotfiste,

Micro Analog Systems tror pa kontinuerlig ut-
veckling av produkter och verksamheten.

vilket leder till att de stora aktorerna
blir allt storre.

— Stora aktorer dr inte intresserade av
att tillverka kundspecifika kretsar, sa-
vida inte volymen motsvarar vad de
endast de storsta aktorerna har att er-

bjuda. I motsats till minga foretag i vir
storleksklass har vi fortfarande egen
wafer probing samt méjlighet till slut-
provning, vilket gor oss mer flexibla vid
leveransen av sméd och medelstora se-
rier. Det ger oss dven bittre forutsitt-
ningar att ta helhetsansvar for projekt.
Detta uppskattas av vira kunder.

Enligt Majakulma dr foretagets
linga och omfattande erfarenhet av
planering och provning av analogiska
mikrokretsar orsaken till framgangen.
Meningen ér att man dven i fortsitt-
ningen satsar p tillimpningar med lag
driftspianning och liten eftekt.

— Vi dr mycket kompetenta inom omra-
det halvledarteknologi och vi beharskar
kretsleveranskedjan frin sméi volymer
till miljonvolymer. Eftersom vara fasta

Text: Kati Keturi

Qras

Micro Analog Systems
¢ 1SO 9001:2015-certifiering
e Huvudkontoret ar beldget i Helsingfors

e Ett planeringskontor ocksa i Tallinn,
en forsaljningskontor i Hongkong

e Grundat 1980
e Omsattning 2,9 miljoner euro (2017)
WWW.mas-oy.com

utgifter dr si pass sma, kan vi erbjuda
synnerligen konkurrenskraftiga priser.
Vi fortsitter att utveckla nya produk-
ter for de befintliga sensorkretsarnas
tillimpningsomréaden, fér piezo- och
de andra driverkretsarna samt oscilla-
torkretsarna och vi satsar dessutom pa
power management-kretsar. Ett av vara
mal dr ocksa att lyckas oka ASIC-kret-

sarnas andel i forsiljningen.

Med Pilaster siktar husen mot nya hojder

Pilaster ir ett finskt modulirt hustekniksystem, som uppfors pa utsidan
av en byggnad. Pilaster forbittrar och hojer avsevirt F

teknikniva, vilket giller for bide sanerings- och nybyggnadsprojekt.

Finska Pilaster Oy har utvecklat ett av-
ancerat hustekniksystem, som dr paten-
terat i 35 linder. Sammanfattningsvis
revolutionerar Pilaster hustekniken for
bade nybyggnads- och saneringsobjekt.
Férutom stambyte fir man med Pilas-
ter-tekniken franluftsvirmepumpar i
varje enskild ligenhet och med dessa
virmepumpar skéter man ligenheter-
nas luftcirkulation, virme och kylning.
Elrenovering och digihusteknik ingr i
systemet.

Det kostnadseftektivaste alterna-
tivet dr att genomfora pi en ging en
tullstindig Pilaster-sanering, men vid
behov kan saneringen dven utforas i
etapper, berittar verkstillande direktor
Janne Kantola.

En 16sning pa klimatutmaningarna

Det som gor Pilaster si speciellt dr att
hustekniken till 55% utférs utanfor

huskroppen. P4 si sitt minimerar man
storningarna fér de som bor i huset sa
linge renoveringsarbetena pagar. Or-
saken dr att renoveringen kan goras till
ett langtgdende skede utanfor bygg-
nadskroppen innan den paverkar bo-
stiderna.

Pilaster-Air-frinluftsvirmepumpar-
na, som sorjer for luftcirkulationen
i de enskilda ligenheterna dr dven de
placerade i Pilaster modulkanalen ut-
anpi huskroppen. Modulkanalerna ir
virmeisolerade och fungerar dirmed
utan nedkylningsproblem. Med hjilp
av franluftsvirmepumparna kan varje
enskild ligenhet justeras - inluft vir-
mas upp eller kylas ner energieftektivt
i enlighet med innevinarnas 6nskemal.

Pilaster dr en fungerande 16sning pa
klimatutmaningarna. I forverkligade
byggprojekt har man med Pilaster-sys-
temet uppnitt en energibesparing pa

astighetens hus-

Text: Mia Heiskanen

o~
6 Pilaster

Vill du forverkliga ett Pilaster-projekt
eller f& mer information?

Kontakta Janne Kantola, +358 400 198147,
janne.kantolaf@pilaster.fi

76% och en minskning av CO,-utslip-
pen med 90%. I ett lingre perspektiv
minskar dessutom fastighetens livscy-
kelkostnader avsevirt.

Modulirt byggande dr kint for att
det genomfors pé kort tid. Det modu-
lira byggnadssittet dr ocksd gynnsamt
ur ett ekonomiskt perspektiv. Pilas-
ter-modulkanalen limpar sig synner-
ligen vil for byggnadssanering samt
uppfoérande av extra vaningar och ny-

byggen. Pilaster-hustekniken hdjer
dven fastighetens virde och hyresav-
kastning, vilka dr extra bonus.

Pilaster siktar pid att vinna mark-
nadsandelar pd den svenska markna-
den. Sverige ligger fore Finland vad
giller gront tinkande i byggnadssam-
manhang och just nu dr vi pé jakt efter
vira forsta nybyggnads- och sanerings-
objekt i Stockholmsomradet, tipsar
Kantola.

Pulla-Pirtti satter smak pa vardagen

Under de langa ljusa sommarnitterna i
norra Finlands arktiska region mognar
rig, havre och korn till fylliga spann-
mail. Av dem tillverkas i Pulla-Pirtti
Oy:s familjebageri mustigt vilsmak-
ande, hilsosamma och laktosfria brod
samt tunnbréd. Familjeforetagarens
produkter som har skimt bort finlin-
darnas smaknerver i mer 4n sex decen-
nier finns nu dven att kdpa i Sverige.

De delikata Kaura100 bakas i likhet med Pul-
la-Pirttis alla ovriga produkter i enlighet med
det strikta produktsakerhetscertifikatet FSSC
22000.

Forbindelserna mellan Pulla-Pirttis
moderna bagerier i Brahestad och Ule-
aborg och norra Sverige dr goda.

— Forutom ragbréd bakat pi surdeg
star det nu ocksa till buds ett stort urval
av tunnbréod samt havrebrod, av vilka
jag sdrskilt vill lyfta fram Kaural00
(Havre100) som ir bakat av hundra-
procentigt havre samt Kaurareikileipd
(havrehalkaka). Detta dr veritabel su-
perfood, delikat och hilsosamt. Dess-
utom dr det nidrproducerat, poingterar
verkstillande direktor Hannu Riina,
bagareandra generationens bagare.

Av ren havre bakas ocksi Kaurarie-
skanen (litet havretunnbrod), ett milt
och magvinligt litet tunnbrod. Tunn-
brod dr ju traditionell mat i bada lin-
derna. De har i generationer itits till
miéltiderna som mellanmal eller mat-
sdcksmat.

— De finlindska tunnbroden ir inte li-

Spannmal som mognat under norra Finlands
nattfria natter ar en enastdende smaklig och
halsosam ravara for tunnbréd.

ka sota som de svenska. Forutom havre
bakar vi ocksi tunnbrod av traditionel-
la révaror, dvs. korn och potatis, for-
klarar marknadsféringssamordnaren
Tiina Riina.

Text: Maija-Liisa Saksa

PullaPirtti
Detta ar Pulla-Pirtti:
o Over 60 8r gammalt familjeféretag

e Ett av Finlands storsta bagerier
e Bagerier i Uledborg och Brahestad,
dessutom fyra kaféer

® Produkter: morkt och ljust brod samt
tunnbrod, bakverk och tartor

Mer information och bestadllningar:

www.pullapirtti.fi
myynti@pullapirtti.com

Hannu Raing, verkstallande direktdr
hannu.raina@pullapirtti.com
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Hogkvalitativa
kapslingslosningar for
kravande industriella
driftsforhallanden

Casemets kirnkompetens ligger i losningar for stalkaps-
lingar samt tillverkning av elektromekaniska och tunnpllglt—
konstruktioner. Vi erbjuder hogkvalitativa 6vergripande
fliéinster frin 16sningsplanering till tillverkning och kun-

anpassning, berittar forsiljnings- och marknadschef Ari

Yrjaniinen.

Casemet Oy har med kompromisslos
yrkesskicklighet utarbetat kapslings-
16sningar i 6ver 40 ars tid. Bolaget har
fabriker i S:t Michel och Riihimaiki i
Finland samt estlindska Pirnu. — Vira
huvudprodukter utgérs av standard-
kapslingar, kundanpassade och helt
skriddarsydda kapslingslosningar. Pa
svensk mark dr vi i synnerhet kidnda
tor vira kundspecifika kapslingslos-
ningar. Alla arbetsmoment i samband
med kapslingstillverkningen — utfors
pd samma fabrik, vilket gér processen
kostnadseffektiv, snabb och effektiv for
kunden.

Vi ir vil fortrogna med de krav
som stills pa industrin

Casemet har gedigen erfarenhet av
industrisegmentet i friga och de kri-

vande driftsforhallandena. - Vi har
bl.a. utarbetat kapslingslésningar at
karnkraftsindustrin, dédr tdtningarna
miste vara extra starka. Vi tillverkar
bl.a. kapslingar {6r gruv-, varvs-, auto-
mations- och processindustrin liksom
kemiska, livsmedels- och dryckesindu-
strin. Vi dr vil fortrogna med materi-
alen och tillverkar produkter av bade
polyestermalat, rostfritt och syrafast
stial samt aluminium och aluzink. Med
vir maskinpark foretrider vi den se-
naste branschteknologin.

Yrjindinen berittar att Casemet an-
vinder titningsmaterial av hogsta kva-
litet till kapslingarnas lock. — I de fall
det inte stills specifika krav pd grund
av driftsmiljon, anvinder vi polyure-
tantitning, men om miljon forutsitter
en tekniskt avancerad titning, dr en

silikonbaserad titning det enda ritta
valet.

Skriddarsydda flexibla 16sningar

Casemet kan tillverka skriddarsydda
kapslingslosningar helt enligt kundens
tekniska specifikationer. — Kundspe-
cifika, skriddarsydda kapslingar kan
tillverkas utifrin kundens egna matt.
Vi kan ocksa bearbeta kapslingar. Det
betyder att vi till exempelforfardigar
hal i inkapslingarnas botten och lock
enligt kundens bilder och tekniska
specifikationer. Inkapslingarna kan
ocksa inredas till énskad niva enligt
kundonskemal. Man kan da firdig-
montera inkapslingarna med elektriska
och mekaniska komponenter: kopp-
lingar, mitare, styrdon och uttagsplin-
tar. Till vér fabrik hor ocksd vir egen

pulvermalningsverkstad, dir, vi om
man si onskar, kan mila inkapslings-
16sningen i valfri nyans. Och allt detta
under samma tak direkt fran vér fabrik!

Text: Mia Heiskanen

MET

Kom och traffa Casemets specialister
pé Elfack-massan i Géteborg!

-\.: -
"ELFACK
7-10 MAY 2019

www.casemet.fi/hemsida

Flexibla och palitliga
transporter nara kunden

FREJA levererar individuellt anpassade, flexibla och produktiva transportlésningar pa vig, sjo och flyg. Foretaget strivar
alltid efter att tillgodose kundernas behov.

Transport- och logistikféretagen FRE-
JA grundades 1985 i Danmark och har
idag verksamhet i Danmark, Sverige,
Norge, Finland, Polen och Kina. Se-
dan starten har FREJA kinnetecknats
av snabb utveckling med en érlig till-
vixt runt 20 procent.

Under 2018 gjordes en stor investe-
ring i Jonképing och i november flytta-
de kontor och lager till helt nya lokaler.

— Flytten i Jonkoping dr ett mycket
viktigt steg i var utveckling som ger
oss mojlighet till bade expansion och
effektivisering. Tillsammans med 6v-
riga kontor i Sverige dr vi nu redo att
ta oss an framtiden, berittar Gustaf
Engholm, ansvarig for férsiljning och

vigtransporter i FREJA i Sverige.
Jorgen Hansen, Group CEOQ, infli-

kar att man med investeringen i Jonko-
ping fordubblade logistikkapaciteten i
Sverige. Tillvixt och ett storre utnytt-
jande av den kapacitet och potential
som finns dr nigot som bide Hansen
och Engholm talar varmt om.

— En utmaning ir att effektivt anvin-
da den potential vi har, siger Hansen.

Enorm potential

Hansen och Engholm karakteriserar
transport- och logistikindustrin som

vildigt fragmenterad. Det ir tre store-
broder, alltsd tre stora logistikaktorer,
som dominerar den nordiska markna-
den.

— FREJA har stor potential eftersom
vi ligger mycket nirmare kunderna dn
de stora jittarna och att vi med forvir-
vet av Transcargo i Polen fick tillgang
till en marknad som traditionellt 4r en
av Skandinaviens storsta handelspart-
ner, men ocksi en marknad med stor
tillvixt, siger Hansen.

Bada Hansen och Engholm betonar att
FREJA ir ett alternativ till de stora ak-
torerna. Pa foretaget vill man vara med
och utveckla bide svensk och nordisk
handel och vara en komplett leverantor.
Under 2019 kommer FREJA att inves-
tera cirka 15 miljoner euro i ett nytt
huvudkontor i Polen.

Samtidigt ska man fortsitta utveckla
de I'T-verktyg som foretaget under flera
dr gjort stora investeringar i.

Transport- och logistikféretagen FREJA grundades 1985 i Danmark och har idag verksamhet i Dan-
mark, Sverige, Norge, Finland, Polen och Kina.

— Det ir viktigt att vi utnyttjar alla de
resurser vi har, siger Gustaf Engholm.

Med IT-verktygen vill man bland
annat skapa dnnu bittre kontakt mot
kunderna.

— Vi dr en stor privatigd spelare i
Norden som ir pd samma nivd som
kunderna, siger Hansen.

For honom ir det av allra storsta vikt
att foretaget lyssnar pd kunderna.

— Vi dr mer dn ett transportbolag,
vi dr en full service provider, avslutar
Hansen.

Text: Michaela von Kiigelgen

IFREJA]

Foretag: FREJA Transport & Logistics
Affirsomrade: Transport & Logistik
Omsittning: 430 miljoner euro (2018)
Anstallda: 750 personer
Huvudmarknad: Europa

Intressanta fakta: 1,8 miljoner sandningar
per ar
Webbsida: www.freja.com
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HANAHOLMEN

Valkommen till
Hanaholmen!

Ar du intresserad av samarbete? Bekanta
dig med utbudet och evenemangen pa det

havsnara kongresshotellet och -centret
www.hanaholmen.fi/sv

e -
R .

Hanaholmens affarsforum lockar

ledande beslutsfattare fran
Sverige och Finland till Esho

Hanaholmens kongress- och kultur-
centrum har i mer dn 40 4r frimjat
samarbetet mellan Finland och Sverige
pa alla samhillsomraden. Ett bra ex-
empel dr april manads Future Forum,
som dr ett ndringslivsevenemang pa
toppnivd. Nista ar ordnas forumet for
torsta gangen i Sverige, i Stockholm, i
samarbete med Kungl. Ingenjérsveten-

skapsakademin (IVA).

Hanaholmen har en liang historia
som promotor f6r samarbete och dialog
mellan Finland och Sverige.

Helsingfors centrum. For 1,5 ar sedan
slog vi upp dérrarna efter en omfat-
tande renovering och tillbyggnad och
nu kan vi erbjuda véra gister moderna
lokaler och ett hogklassigt hotell med
egen kritikerrosad restaurang. Bygg-
nadens utrymmen pryds av finlindsk
och svensk nutidskonst och vi bygger
som bist en skulpturpark i omgivning-
en. De frischa utrymmena ir forsedda
med modern teknik och alla funktioner
ar kompakt inrymda under samma tak.
I och med renoveringen har ett stort

Hanaholmens verkstallande direktér Gunvor Kronman.

— Verksamheten i Hanaholmens kul-
turcentrum stricker sig frin forskning,
innovationer, business, kultur och ut-
bildning till samhillsutveckling och
politik, forklarar verkstdllande direk-
toren Gunvor Kronman.

Hanaholmen 4r ocksi ett kon-
gresscentrum, som nyligen har genom-
gatt en ansiktslyftning.

— Hanaholmen ir en arkitektonisk
pirla vid havet fem kilometer fran

antal nya kunder hittat Hanaholmen,
tilligger Kronman.

Future Forum - ett diskussions-
forum pa toppnivi
Under Hanaholmens tak sker det akti-
viteter pa vildigt manga olika plan.

- Vi planerar och genomfér olika
slags evenemang, kurser, seminarier

och projekt samt klarligger samhille-
liga utvecklingsbehov. Ett gott exem-

pel pa detta dr evenemanget Future
Forum, som ir en del av Hanaholmens
linga historia vad giller att uppmunt-
ra till diskussion mellan beslutsfattare
frin Finland och Sverige, siger Kron-
man.

Virens evenemang ger fackmin pa
toppnivd en mojlighet att utbyta tan-
kar och know-how samt att natverka.
Future Forum ir ett evenemang f6r in-
bjudna gister med hogklassiga talare.
Seminariets Key Note hills av styrelse-
ordforanden for AB Volvo Carl-Henric
Svanberg och i panelen deltar bl.a. No-
kias styrelseordforande Risto Siilas-
maa, Fortums verkstillande direktor

Pekka Lundmark och Malin Bendz,
Executive VP, HR, Stora Enso.

I styrgruppen f6r Future Forum in-
gar bland andra Pdr Nuder, tidigare
finansminister och Matti Alahuhta,
Devco Partners. Seminariets samar-
betspartners dr Kulturfonden fér Sveri-
ge och Finland, Stora Enso, Audi, For-
tum, AB Volvo, PR Foods, Enterprise
Estonia och Tuglas-sillskapet.

Livslingt lirande — vir gemen-
samma utmaning

Kronman berittar att man till tema for
Future Forum alltid viljer ett aktuellt
dmne, som engagerar niringslivet i de
bada linderna.

— Rubriken for arets seminarium ir
Upskilling the Workforce. Sma linder
som Finland och Sverige drar nytta
av know-how och teknologi som vi dr
snabba pd att ta i bruk, men hur ser vi
till att ett allt storre antal mianniskor
utnyttjar teknologin och att minn-
iskorna utvecklar sina firdigheter for
framtidens krav? Det ir en stor utma-
ning under de kommande decennierna,
konstaterar Kronman.

Enligt Kronman har intresse vickts
for att ordna ett motsvarande evene-
mang i Sverige.

Text: Mia Heiskanen

— Det finns planer pa att evenemang-
et nista ar ska ordnas i Stockholm for
torsta gingen, i samarbete med IVA.

Menyerna planerade av koksmastare Lukas
Hemnell &r en hisnande smakupplevelse.

En milj6 som inspirerar

Under Hanaholmens tak verkar ocksa
ett hotell med méngsidiga tjinster.

— Vi ir stolta over den frascha 4 la car-
te-restaurangen Johannes, vars Nordic
with a twist-matfilosofi har fitt ett ut-
omordentligt mottagande. Koksmis-
tare Lukas Hemnells menyer erbjud-
er fantastiska smakupplevelser. Just
nu serverar Lukas och hans koksteam
frimst fisk- och skaldjursritter inspire-
rade av den svenska vistkustens mat-
kultur, berdttar Kronman.

Hanaholmen dr ocksa ett livligt kultur-
centrum dir det ordnas konstutstill-
ningar och kulturevenemang aret runt.
Konstgalleriet erbjuder en inspi-re-
rande andningspaus 4t resenirer eller
konferensgister mellan sammantriden
och seminarier. Sommarens stjarna pa
Hanaholmen dr en av Sveriges mest
ilskade konstnirer Lars Lerin.

- Lerins utstillning inleder Hana-
holmens akvarellsommar, i vilken in-
gir méinga evenemang med anknyt-
ning till akvarellkonsten.
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Nya tidens masservice

Internationella fackmissor ir en av de bista kanalerna for
foretag att fi fotfiste pa nya marknader. For att man inte

ska drabbas av on6diga be

mmer nir man investerar i en

miissa lonar det sig att skaffa bista mojliga service for de

praktiska arrangemangen.

Messeforums verkstallande direktor Arto Varanki.

Nar det giller att bygga upp massmon-
trar utgir man traditionellt frin sjilva
byggandet. Kunden bestiller en monter
och byggaren uppfér den. Messeforum
utgar frin helt andra utgingspunkter.

"For oss dr det inte bara ett bygg-
projekt ndr en kund deltar i en missa,
utan ett 6vergripande serviceeuppdrag.
Forutom att vi planerar och bygger upp
montern, betjinar vi kunden med alla
detaljer frin att arrangera frakten till
catering. Och framf6r allt dr vi nir-
varande och hjilper dven till i de 6ver-
raskande situationer som uppstar — till
och med den férsta méssdagen, nir de
vanliga missbyggarna i allmédnhet re-
dan har gett sig av for linge sedan”,
berittar verkstillande direktor Arto
Varanki.

Messeforums The Best Exhibition
Service-tjinst baseras pa nirvaro, dkta
engagemang och betjining av kunden
utan att spara pd modorna.

”Vi betraktar oss snarast som en
kundpartner, som aktivt verkar sa att
kunden inte behéver bekymra sig om
missarrangemangen, utan kan koncen-
trera sig pd sin egen affarsverksamhet
och uppni det bista méjliga resultatet
pa missan”, betonar Varanki.

Till hjilp for kunden utomlands

Vid uppférandet av sjilva montern ar-
betar Messeforum med ett stort mitt
pietet. Forst kartligger man kundens
behov och utarbetar en detaljerad mon-
teringsplan med en tredimensionell
montermodell och en CAD-plan. En
noggrann plan ir en forutsittning for
kvalitet och sikerstiller ocksa att man
pa forhand kan faststilla ett fast pris.

Messeforum betjdnar féretag obero-
ende av bransch overallt 1 virlden, oav-
sett vart foretagen beger sig. Under de
tio ar vi har varit verksamma har det
férutom frin Finland och Sverige dven
tillkommit kunder frin andra europe-

iska linder. Forutom vid enstaka in-
itiativ till méssor frin foretagens sida
betjinar Messeforum exempelvis Bu-
siness Finland i dess exportprogram
i Europa, Asien och Mellanéstern.
Dessutom litar huvudmannen for
missor, virldens storsta missarrang-
6r Messe Frankfurt, i Sverige, Norge
och Finland pid Messeforum,

"Vi betraktar oss snarast
som en kundpartner, som
aktivt verkar sa att kunden
inte behover bekymra sig
om massarrangemangen,
utan kan koncentrera sig pa
sin egen affarsverksamhet
och uppna det bista mojliga
resultatet pa massan”

Varanki sjilv har en lang karridr bak-
om sig inom exportindustrin och av
internationella missor. Foretagens
missbehov dr mangahanda, men en
sak dr sig lik: "Vid iordningsstillan-
det av missor blir alltid slutspurten
mycket hektisk och i allménhet 6ns-
kar kunden att man kunde klara av
arrangemangen pa nigot enklare sitt.
Med hjilp av Messeforums svensk-
sprakiga missproffs lyckas man med
det.”

Mer information

www.messeforum.se

MESSE
FORUM
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Néir tid ar dyrbaf
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hjalper affarsflyg

Tid dr en allt mer 6kande bristvara, vilket fiir det viktigare
an nagonsin att ta vara pa den pa bista mojliga sitt. Allt fler
organisationer har funnit en bral6sning for det — affirsflyg.

Text: Timo Mansikka-aho

— Affirsflyg dr som bist ett limpligt
och effektivt sitt att resa, siger Jan
Lindholm, forsiljningschef vid Jet-
flite, ett foretag som erbjuder charter-
och affirsflyg.

Alla affirsresenirer har utan tvivel
ndgon ging varit frustrerade 6ver hur
mycket tid vi kan dgna at reguljirflyg.

Att sitta sig in i flygbolagens tidta-
beller och rutter kan vara tidskriavan-
de. Man miste anlinda till flygplatsen
flera timmar innan flygningen f6r alla
sikerhets- och ankomstkontroller som
tar sin tid. Allt detta ér ju forlorad tid
och utgér dirigenom en betydande
kostnad for foretagen.

— Och det giller inte enbart affirs-
resor, tilligger Lindholm. Vi virdesit-
ter vir fritid och vart vilmiende i allt
hogre grad och den utvecklingen ater-
speglas dven i kraven pa charterflyg.

Forutom virdesittande av tid har
dven utbredningen av delningsekono-

resande 1 sin tur ett effektivt sitt att
attrahera malgrupper — dven frin ett
lingre avstind.

Charterflyg gor det mojligt att erbju-
da annorlunda destinationer som inte
nédvindigtvis ligger i nirhet till storre
centralorter eller flygrutter.

Finska Jetflite har varit verksamma
i Sverige under en ling tid. Lindholm
noterar att tack vare vixande efter-
frigan har foretaget kunnat utoka sin
charterflygverksamhet. I en anda av
rationellt affirstinkande och delnings-
ekonomi erbjuds ett omfattande utbud
av tjanster genom ett smidigt samarbe-
te med andra aktorer inom branschen.

— Bra relationer och faktumet att
nordiska affdrsoperatorer mestadels
anvinder samma typ av flygflotta bildar
en naturlig grund for ett win-win sam-
arbete. Kunden garanteras alltid det
mest limpliga flygplanet, oavsett dn-
damilet for flygningen, destinationen

Jan Lindholm, forsaljningschef

min bidragit till affirsflygens vixande
populdritet. Det dr inte lingre nagot
krav att man méste resa ensam eller
tillsammans med sitt foretag, istdllet
ser vi allt mer gruppresande.

— Till exempel nir ett foretag vill ta
med sina anstillda och kunder pa nigot
event dr charterflyg ett praktiskt alter-
nativ i manga fall, siger Jan Lindholm.
For eventanordnare dr denna form av

eller gruppens storlek. Pa samma ging
behéver ingen av operatorerna utoka
sin flotta till en orimlig omfattning.
Samarbete hjilper dven att sikerstilla
en hog utnyttjandegrad for samtliga

flygplan.

www.jetflite.fi
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MARTECH
NORDIC 2019

zA & DATA
\ INTELLIGENCE

18th of September 2019

19th of September 2019

@Kattilahalli, Helsinki @Kattilahalli, Helsinki

MarTech Nordic 2019 is a brand
new and innovative event with the
concept of focusing on new trends in
the marketing technology industry.

While Al is going to once again revolutionize
the way we do business, most executives
have not yet seen substantial effects
from Al. The expecta‘t'tc')r_)';"c:h- sky-high,
but what are businesses actuallyidoing

right newgand what should you dg'?"‘h

. -

wwwainordic.com

www.martechnordic.com

CYBER SECURLTY

" SmartCity
N

29-30th of October 2019
@Kattilahalli, Helsinki

13th of November 2019
@Kattilahalli, Helsinki

Smart City event gathers experts
from cross industry covering the whole
ecosystem. This unique platform gives you
the best chance to hear the best practices
and to find new business‘models and
strategies to improve your competence.

Cyber Security Executive 2019 provides
a unique look at the role of cyber security
in modern business competitiveness. In the
center of technological change, the event
provides a chance for every business leader
to learn, network, and share in how improving
cyber security can help provide better
and more valuable business outcomes.

www.smartcitynordic.com www.cybersecurityexe.com

The event programmes are designed to enable powerful interaction and market
knowledge, benchmarks, trends and unique insights, all from a highly focused business
and industry perspective.

BUSINESS
INSIGHT
GROUP

Business Insight Group is an owner and operator of first class international events and
media solutions that focus on megatrends and challenges facing major business sectors
today. www.bignordic.com
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Enontekis (pa finska Enontekio), som ligger i Finska armen vid norska och svenska griinsen, ir till ytan den tredje storsta
kommunen i Finland. Inom dess territorium finns 6ver hilften av alla fjill i Finland och alla toppar 6ver 1000 meter. De
mest kiinda av dessa dr Saana och Halti i Kilpisjarvi.

— Enontekis namn hirrér frin den
plats ddr enoerna, dvs. dlvarna borjar.
Muonio-Torne ilv bérjar i sjon Kil-
pisjarvi och Ounasjoki har sin borjan
i sjon Ounasjirvi. Enontekis kommuns
vackra centralort Hetta dr beligen vid
Ounasjirvis strand. Hetta har ca 800
invanare. Totalt har Enontekis ca 1900
invénare, berittar utvecklingschefen i
Enontekis kommun Hannu Autto.

Enontekis ar kidnt for sina stora, ka-
rakteristiska vildmarksomriden och ir
ocksd ett populirt resmél for natur-
turister. Av kommunens areal ir over
70 % nationalpark- och naturreser-
vatomriden, vildmarksomriden och
skyddsomraden av olika grad. Den
nordligaste delen av Pallas-Yllistun-
turi nationalpark ligger i Enontekis.
Hetta-Pallas-leden i nationalparken ér
ett populirt vandringsmal.

— De omfattande arktiska vildmarks-
omradena dr en investering for fram-
tiden och deras popularitet verkar 6ka
tor varje ar. A andra sidan dr vi mitt
pa Nordkalotten. Till ishavet och sti-
derna vid den norska kusten, sisom
Tromse och Alta, dr det bara ett par
timmars resa frin Enontekis.

Norska turister och trafikstrommar
paverkar de facto Enontekis vardag pa
miénga sitt. Flygplatserna i Tromse
och Alta dr kommunens nirflygplatser.

— I synnerhet pa sommaren ir vi en
"Gateway to the Arctic Sea”, varfor
vi har en relativt stark sommarsisong.
Norrminnen kidnner vial till Enonte-
kis och i synnerhet sjon Kilpisjirvi.
Enontekis egen flygplats ger oss varje
vintersdsong ca 25 000 internationella
turister. Flygplatsen tillfor arligen den
regionala ekonomin ca 4,2 miljoner eu-
ro, vilket 4r en stor summaien kommun
med 2000 invéinare, konstaterar Autto.

Satsning pa hallbara virdekedjor

Internationalism och kulturell mang-
fald dr enontekisk vardag i samernas
ursprungsregion. Den gemensamma
landsgrinsen med Sverige och Norge
uppgir till 6ver 450 km. I Norge ir
grannkommunerna Storfjord, Kéifjord
och Kautokeino och pé svenska sidan
Kiruna kommun. Storfjord dr ocksa
vinort till Enontekis. Grannkommu-
nerna i soder ar Muonio och Kittild
och 1 oster Enare.

"De omfattande arktiska
vildmarksomradena &r en
investering for framtiden och
deras popularitet verkar oka
for varje ar.”

— Turismen ér vir spetsbransch, i dess
kolvatten utvecklas renhushallning
och naturndringar, tjinster samt for-
ddlingsverksamhet i mindre skala. Hir
lever vi av turism och renskotsel. Turis-
men har en stark betoning pa naturupp-
levelser. De grundliggande virdena for
Enontekis kommun ir just natur, hilsa
och samarbete. Vi hor till det sidrskilda
renskotselomriadet och samernas hem-
bygdsomrade, vilket firgligger livet
i Enontekis pa manga sitt. I mangas
ogon ser var vardag mycket exotisk ut,
siger Autto.

Enontekis kommun har som forsta
lapplindska kommun anslutit sig till
de kolneutrala kommunerna, det s.k.
HINKU-nitverket. Milet dr att mins-
ka koldioxidutslippen med 80 procent
fram till 4r 2030.

— Detta inverkar pé vara investering-
ar under de kommande aren. I skydds-
omridena stravar vi efter att trygga lo-

kal ekologisk hallbarhet. Till exempel

strivar vi i egenskap av HINKU-kom-
mun efter att dra vart strd till stacken
vad giller 16sningen pa de globala mil-
joproblemen.

I nirheten av Hetta by planeras
ett nytt turistomride mellan Pal-
las-Ylldstunturi nationalpark och P6-
yrisjarvi vildmarksomrade. Vid pla-
neringen av omridet letar man efter
virdekedjor som dr si hallbara som
mojligt. Det dr viktigt £6r Enontekis
att planera med omsorg for nista ge-
neration.

— Genom att stoda ett lokalt tjanst-
eutbud med hog serviceniva aret runt
efterstravar vi att mindre turismvoly-
mer ska ricka till for ekonomisk 16n-
samhet och arbetsplatser aret runt.
Enontekis limnar sin viktigaste att-
raktionsfaktor, den arktiska naturen, i
gott skick till kommande generationer.
Dess attraktion kommer fortfarande
att oka under de kommande decen-

nierna. Samtidigt ser vi till att foljan-
de generation har goda férutsittningar
for att leva och idka foretagsamhet i
regionen. Det dr ocksa viktigt att varda
enontekisbornas eget forhallande till
naturen och att fortsitta traditionen.
Kommunens anstillda schemaldgger
ofta sin semester till de bdsta pimpel-
fisketiderna pé véiren och till jakt- och
birplockningstiden pd hosten. Jag tror
att detta sker i ganska fi kommuner
nufértiden, papekar Autto.

Text: Kati Keturi

Enontekis kommun
¢ Finlands tredje storsta kommun
e Invdnarantal ca 1 900 personer

e Areal 8 391,35 km?, vattendrag
438,44 km?2

e Storsta tatorten Hetta, som har
800 invanare

ENONTEKIO

Son rohki soma paikka ellaa

Dat lea duodaid somas baiki eallit

ANNONS HELA DENNA BILAGA AR EN ANNONS FRAN EDITOR HELSINKI OY NORD PROFFS 2019 15

Marketing in mind?

Reaching towards Finnish market?

We'll provide you comprehensive visibility amongst
Finnish business leaders, influencers and consumers.

Contact us and we will make your business Finn-visible!
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Editor Helsinki Oy is é:ﬁ?ﬁﬁxpert in corporate
_go-mmunications. We cotlaborate with leading Finnish
media and producesever 508articles annually.

editor

-

www.editorhelsinki.fi
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What is the future of product design
using experimental technology

CAROLINE SINDERS

Machine Learning Design Researcher and Artist.
Background with Amnesty International, Intel, IBM Watson
and Wikimedia Foundation, USA

The Future of Work and
Why Are We So Change-averse

TOBY SHAPSHAK

, editor-in-chief Stuff magazine,
Forbes & Financial Mail contributor and columnist, SOUTH AFRICA
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Shaping Reality Through
Dynamic Projection Mapping
YOSHIHIRO WATANABE

Associate Professor at Tokyo Institute of Technology.
Leader of the Latent Sense Lab, exploring the possibilities to invoke a new sense
of reality based on the advanced technology centering on visual sensing, JAPAN
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Towards a Theory
of Business Ecosystems

MICHAEL G. JACOBIDES
, Chair of Entrepreneurship & Innovation, London Business School,
visiting Scholar, New York Fed and Cambridge University. UK
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9 - 10 April 2019 BUSINESS

15 % discount from your ticket Kattilahalli | Helsinki
with a code 10T2019DI www.nordiciotweek.com GROUP




